
Vi söker en relationsbyggande kökssäljare med 
inriktning på företagsförsäljning till Ballingslöv 
Kungsbacka köksutställning. 

Vi söker dig som brinner för 
relationsbyggande försäljning, 
inredning och design!

Du arbetar i butiken och hjälper inkommande 
kunder med mindre ärenden. Du kommer primärt 
att bearbeta och skapa nätverk med lokala 
hantverkare och företagare i Kungsbacka med 
omnejd. Du ansvarar för dina egna kunder - allt 
från första kontakten tills att slutkundens kök är 
levererat och installerat. I arbetet ingår bland annat 
att upprätta offertunderlag, göra orderberedning, 
rita kök, bad, förvaring och vitvaror i ritprogrammet 
Winner. Du har själv kontakt med kund och 
leverantörer under processens gång. Du kommer ha 
fria händer att planera evenemang för att främja 
relation och försäljning inom ditt område.

Vi ser helst att du har följande kompetenser:
- 	Säljare som älskar kundmötet och har  
	 dokumenterat goda säljresultat
- 	Goda IT-kunskaper
- 	Gärna monteringskunskap
- 	Kunskap inom inredning och design med bra  
	 känsla för färg och form
- 	Lägst 3-årig gymnasiebehörighet
- 	Utbildning inom design/projektledning är  
	 meriterande

Som person är du utåtriktad - har lätt för att 
kommunicera och skapa relationer med alla typer 
av kunder. Du gillar utmaningar, har lätt för att 
samarbeta, är noggrann och strukturerad i ditt 
arbete.

Bli en del av vårt drivna team i Kungsbacka!

Anställningsform: Heltid. (Schemalagt helgarbete)
Lön: Fast + rörlig

Vi rekryterar löpande så vi ser fram emot din 
ansökan, personligt brev och CV, så snart som 
möjligt! 

Ansökan: Maila din ansökan till 
petrus@ballingslovkungsbacka.se

Kontaktperson 
Petrus Nylander, 0703-96 58 69

Ballingslöv AB är en av Skandinaviens ledande tillverkare av inredningar för kök, badrum och förvaring. 
Vi är en del av koncernen Ballingslöv International AB.
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